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DISCURSOS E INTEN(;(BES VOLTAM A APONTAR PARA AS GRANDES
REFORMAS NO PAIS E AMPLIAM PERCEPQ&O DE REVERSAO DA CRISE

Aos poucos, amplia-se a percepcao de indicios
de reversao do longo periodo de tormenta
econoémico-politica pelo qual o Pais passou,
embora ainda haja muito trabalho e perseve-
ranca a esperadonovo governo. Mesmo sem a
definicao de matérias mais polémicas e com-
plexas, dependentes de aprovacao pelo Con-
gresso Nacional, alguns ensaios e medidas ja
surgem no plano administrativo e comecam a
produzir efeitos em algumas frentes, indican-
do aos agentes privados o posicionamento do
governo em relacao a importantes temas de
interesse do setor produtivo.

Valiosas declaracdes de autoridades da
area econdmica do governo tém repercutido
favoravelmente, enaltecendo a importancia
do setor privado e a salutar concorréncia
baseada na eficiéncia e na produtividade,
requisitos indispensaveis na busca da mo-
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Confira as principais mudancas
do Simples Nacional
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dernidade e da competitividade das empre-
sas nos mercados doméstico e externo.

Mais do que isso, autoridades tém re-
conhecido as limitacdes e os excessos que
dominam o setor publico e explicam sua
estrutura inchada, onerosa e burocratica,
além de sujeita a ideologia e aos interesses
corporativos, um grande obstaculo as acoes
e demandas do setor particular da econo-
mia, das familias e das empresas, o que jus-
tifica mudancas no aparelhamento estatal.

Num momento em que discursos e in-
tencoes voltam a apontar grandes reformas
no Pais, oxala governantes e classe politica
se sensibilizem para refletir sobre uma nova
relacdo entre agentes publicos e privados
mais justa, cooperativa e produtiva, o que
implica necessidade de repensar o papel e
funcoes do Estado. [&]
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OPORTUNIDADE

Moda plus size é segmento
em plena expansao
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TECNOLOGIA

Dicas para escolher software
de gestao para o varejo
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MUDANCAS NO
SIMPLES NACIONAL

AMPLIA(;AO DO LIMITE DE ENQUADRAMENTO NO REGIME E UM DOS
ITENS APROVADOS PELO SENADO QUE ENTRAM EM VIGOR EM JANEIRO

Aprovado por unanimidade no dia 4 de ou-
tubro, o substitutivo do Senado ao Proje-
to de Lei Complementar (PLC) n°® 25/2007
altera as regras do Simples Nacional. As
medidas entram em vigor em 1° de janei-
ro de 2018. Confira as principais medidas
aprovadas:

1. Ampliacao do limite de enquadramento
no regime do Simples Nacional de R$ 3,6
milhdes para R$ 4,8 milhdes — E moderada,
mas permite que as microempresas e em-
presas de pequeno porte consigam expan-
dir as atividades. A FecomercioSP sempre
defendeu que a atualizacdao das faixas de
faturamento ocorresse de forma automati-
ca e anual, corrigida pelo IPCA, o que nao foi
contemplado no projeto de lei em questao.
Isso pode implicar nova defasagem de va-
lores e dificuldade de crescimento para os
pequenos negocios.

2. Estabelecimento da progressividade de
aliquotas de tributacdo e reducdo do nu-
mero de faixas para enquadramento - Com
as 20 faixas de enquadramento atuais, os
pequenos negocios tém receio de expandir
as atividades. Isso porque, a0 mudarem de
faixa, acabam pagando uma aliquota maior
e desproporcional de imposto. A progressi-

vidade de aliquotas e a reducao do numero
de faixas de faturamento para seis visam a
mitigar os fatores que desestimulam o cres-
cimento e a competitividade.

3. Alteracdo de enquadramento dos varios
setores nas tabelas de servicos — Com essa
medida, as empresas com potencial para a
geracao de empregos serao enquadradas
na tabela cuja tributacdo seja mais favora-
vel. Para isso, € necessario investir pelo me-
nos 28% da receita bruta anual com a folha
de salarios.

4. Dupla visita nas relacdes de consumo
— Pleito da FecomercioSP contemplado na
legislacao, € uma grande vitoria para os pe-
quenos negocios. Muitas empresas eram
autuadas de forma arbitraria na primei-
ra visita no que diz respeito as relagdes de
consumo. Agora, os fiscais deverao antes
de tudo orientar os empresarios sobre a
adaptacao necessaria até a proxima visita
de fiscalizacao. Até entao, o artigo 55 da LC
147/2014 previa a dupla visita sob os seguin-
tes aspectos: trabalhista, metrologico, sani-
tario, ambiental, seguranca e uso e ocupa-
cao do solo.

5. Aumento do prazo de parcelamento das
dividas tributarias de 60 para 120 meses —

Medida oportuna diante do atual cenario de
crise, com muitas empresas encerrando ati-
vidades sem condicoes de se manterem no
mercado e ampliando o desemprego.

6. Aumento do teto do faturamento bruto
anual para os MEIS, dos atuais R$ 60 mil para
R$ 80 mil — Incentivo a formalizacdo e ao
crescimento do microempreendedor, para
que tenha acesso a beneficios (auxilio-ma-
ternidade, auxilio-doenca, aposentadoria,
acesso ao crédito, entre outros) e possa ex-
pandir e gerar empregos.

7. Regulamentacao da figura do investidor-
-anjo — Sao pessoas que financiam as em-
presas em inicio de atividade, com recursos
proprios, sem ser considerado soécio ou ter
direito a geréncia ou voto na administracao
da empresa. Eles deverdo ser remunerados
por seus aportes nos termos do contrato de
participacao.

8. Criacao da empresa simples de crédito (ESC)
—Medida visa a ampliar as ofertas de crédito
para as micros e pequenas empresas. Permi-
te que o cidadao se formalize como empresa
que podera emprestar recursos proprios ape-
nas para as pessoas juridicas do respectivo
municipio. Os juros deverao ser mais baixos
do que os praticados no mercado. [s]
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NICHO EM EXPANSAO

SEGMENTO DE MODA PLUS SIZE DEVE ENCERRAR O ANO
coM 10% DE CRESCIMENTO. VEJA DICAS PARA EXPLORAR ESSE FILAO

Segundo dados da Associacao Brasileira de
Vestuario (Abravest), o mercado de moda
plus size (termo inglés que significa “ta-
manho grande”), faturou RS 5 bilhdes em
2015, crescimento de 6% em relacdo ao ano
anterior. A expectativa é encerrar 2016 com
expansao de 10%. A alta se deve a demanda
de uma clientela variada (homens, mulhe-
res, adultos e jovens) que deseja pecas para
0 seumanequim que sigam as tendéncias da
moda. Trata-se, portanto, de um segmento
que oferece boas oportunidades. A seguir,
algumas dicas para auxiliar os interessados
em explorar esse filao promissor.

DIVERSIDADE DE PRODUTOS — Procure ofere-
cer produtos diferenciados e dentro das
tendéncias da moda. Invista em pecas com
bom caimento, charmosas, confortaveis e que
escondam imperfeicdes, principalmente em
moda feminina.

TREINAMENTO DOS VENDEDORES — Mantenha o
time bem treinado para prestar um atendi-
mento cordial. Crie estratégias para deixar o
cliente a vontade no estabelecimento e, assim,
aumente o tiquete médio de compra na loja.
NOVAS TENDENCIAS DA MODA — Mantenha-se
atualizado quanto as tendéncias da moda
plus size por meio de revistas especializadas

EMPRESA, FACA PARTE
DO PROGRAMA APRENDIZAGEM

NO SENAC E ESCOLHA

MUDAR A VIDA DE MUITOS JOVENS.

Além de cumprir a lei, vocé ajuda a preparar os jovens para
o mercado de trabalho. Uma dtima escolha para a empresa
e para esta futura geracao de profissionais.

no segmento, blogs e sites de referéncia, além
das redes sociais. Vale também conferir o
Fashion Weekend Plus Size, evento especializa-
dono segmento que retine grandes marcas e
que acontece anualmente na capital paulista.
E-COMMERCE — Alternativa interessante para
abordar aqueles clientes que tém receio em
realizar compras em locais fisicos. Como nao
ha possibilidade de experimentar antes, é
necessario investir em uma politica de tro-
ca eficiente. Nessa modalidade, a logistica é
essencial para o bom andamento do negécio,
jaque o consumidor quer ter certeza de que ira
receber seu produto no prazo determinado. [&]

MUDAR DE VIDA

THAMIRES BARBOSA DOS SANTOS
Formada no Programa Aprendizagem
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FERRAMENTAS PARA UMA

BOA ADMINISTRACAO

VEJA COMO ESCOLHER O SOFTWARE DE GESTAO
MAIS ADEQUADO PARA AS NECESSIDADES DE SEU NEGOCIO

No dia a dia do empresario do varejo, fazer
uma boa gestao da empresa € a chave para
0 sucesso do negocio. Isso requer controlar
e checar diversos itens, o que nem sempre é
facil para os donos de pequenas empresas,
que, muitas vezes, também precisam atuar
na operacao do empreendimento.

Nesses casos, adotar um software de
gestao é um diferencial que podera auxiliar
tanto na sobrevivéncia no mercado quan-
to no crescimento das receitas. Além disso,
evitara que o empresario fique muito so-
brecarregado com todas as atividades que
envolvem a gestao do negocio.

Com a evolucao tecnolégica, nos ulti-
mos anos surgiram diversas empresas e
tipos de software que contribuem para a
melhoria da gestao dos negocios. Entre-
tanto, é preciso saber escolher o que me-
Thor atende as necessidades especificas
de seu negocio. Para ajudar nessa selecao,
destacamos a seguir alguns itens impor-
tantes que o empresario do varejo precisa
observar:

DEFINA O OBJETIVO DA EMPRESA — Antes de
comecar a pesquisar os softwares, o empre-
sario deve fazer uma analise interna para
definir os objetivos da empresa. Existem
diversos tipos de programas para variadas
atividades que sao muito uteis para definir
a melhor opcao.

LISTA DE FUNCIONALIDADES — Crie uma lista
de funcionalidades basicas que deseja ob-
ter com a instalacao do software. Alguns
programas oferecidos poderao atender a
determinada funcao, mas outras, ndo. Por
exemplo, alguns softwares de controle de
estoque nao terdao funcionalidades de fi-
nancas. Assim, serd necessaria a contra-
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tacdo de mais um software para atender
as necessidades adicionais.
DEMONSTRAGOES E TESTES — Solicite ao forne-
cedor do software de gestao que realize
algumas demonstracoes de como o pro-
grama podera ajudar a empresa no dia a
dia. Peca também um periodo para testes
durante as operacdes da empresa, assim,
sera possivel avaliar se o sistema atende-
rd a todas as necessidades da companhia,
além de eliminar duvidas sobre o funcio-
namento da ferramenta.

SUPORTE E ATENDIMENTO — Antes de contra-
tar o software de gestao, € preciso avaliar
também o suporte e o atendimento ofe-
recido pela empresa responsavel pelo pro-
grama. Em caso de problemas ou falhas na
utilizacao do sistema, a solucao deve ficar
disponivel e de facil acesso, evitando maio-
res prejuizos. Nao ter certeza de como fun-
ciona o suporte pode colocar sua empresa
em dificuldades no momento em que ela
mais precisar.

TREINAMENTO DOS USUARIOS — Para progra-
mas mais completos, com diversas fun-

cionalidades e que serao utilizados pelos
funcionarios, verifique se a prestadora de
servico fornece treinamentos aos princi-
pais usuarios do sistema. Ter um programa
que necessita de muitos cliques e o cadas-
tro de varias informacdes para concretizar
uma transacao podera afetar a produtivi-
dade da equipe. Nesse caso, sera necessa-
rio mais investimento em capacitacao e
treinamento, principalmente no caso de
contratacao de novos funcionarios.

Esses sdao alguns pontos principais que
o empresario do varejo deve verificar antes
de escolher o software de gestao a ser ado-
tado em seu negodcio. Cabe observar que
pedir referéncia antes de contratar o ser-
vico é outra forma de dar mais seguranca
para fazer a escolha certa. Entre em conta-
to com outras empresas que ja trabalham
com esse fornecedor e busque o maximo
de informacodes. Dessa forma, selecionar o
software de gestao do seu negocio sera um
passo essencial para que a empresa possa
ser mais produtiva e alcance melhores re-
sultados nas suas atividades. [&]
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